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UNE ÉTUDE RÉALISÉE PAR DEUX EXPERTS INTERNATIONAUX 

BARNES : Première société internationale ŘΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ résidentiel haut de gamme 
totalement intégrée, qui propose à ses clients français et internationaux une offre de 
service globale et personnalisée dans une soixantaine de villes et lieux de villégiature 
internationaux. 

 

 

WARBURG : Créé en 1896 et dirigé depuis une trentaine ŘΩŀƴƴŞŜǎ par Frederick Warburg 
Peters, Warburg Realty est ƭΩŀŎǘŜǳǊ de référence dans ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ haut de gamme à 
New York. 
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LEXIQUE 

ÁUHNWI (Ultra High Net Worth Individuals):  

 LƴŘƛǾƛŘǳǎ ƻǳ ŦŀƳƛƭƭŜǎ ŘŞǘŜƴŀƴǘ ǳƴ ǇŀǘǊƛƳƻƛƴŜ ŘΩŀǳ Ƴƻƛƴǎ ǘǊŜƴǘŜ Ƴƛƭƭƛƻƴǎ ŘŜ 
 dollars 

 

 

ÁHNWI (High Net Worth Individuals): 

 Individus ou familles détenant un patrimoine compris entre un et trente 
 millions de dollars 
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UN INVESTISSEMENT À LA FOIS RATIONNEL ET PASSIONNEL 

мΦ [Ω;ah¢Lhbb9[ 

 

ÁVOLUMES ET ESPACES 

ÁQUALITÉ 

ÁHISTOIRE 

ÁEMPLACEMENT 

ÁBIEN UNIQUE 
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TROIS CRITÈRES DE CHOIX 

[ΩLaah.L[L9w 59 tw9{¢LD9 Υ  
UN SECTEUR DU LUXE 

2. LE FINANCIER 

 

ÁRENDEMENT 

ÁVALORISATION 

ÁPERSPECTIVE DE PLUS-
VALUE 

ÁVALEUR REFUGE 

3. LE PRATIQUE 

 

ÁPROXIMITÉ DES 
ENTREPRISES 

ÁDESSERTE 

ÁÉCOLES 

ÁCADRE DE VIE 

ÁSÉCURITÉ 

 



I 

ÁUne expérience unique 

ÁUn bien exclusif 

ÁUne acquisition à son image 

Á¦ƴ ǘǊŝǎ ƎǊŀƴŘ ƴƛǾŜŀǳ ŘΩŜȄƛƎŜƴŎŜ 

ÁChacun son idée du luxe 

7 

[ΩLaah.L[L9w 59 tw9{¢LD9 Υ  
UN SECTEUR DU LUXE 

ά [Ł ƻǴ ƭŜ ƭǳȄŜ ŘŜǾǊŀƛǘ şǘǊŜ ƭŜ 
Ǉƭǳǎ ŦƻǊǘΣ ŎΩŜǎǘ ƧǳǎǘŜƳŜƴǘ 
ŀǳ ŎǆǳǊ ŘŜǎ ǊŞǎƛŘŜƴŎŜǎ 
ǇǊƛǾŞŜǎΣ ŎŀǊ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ Ŝǎǘ ƭŜ 
point de rencontre entre une 
personne unique 
et un logement, lui aussi 
ǳƴƛǉǳŜΦέ 
 
Stanislas de Quercize ς Ancien PDG de 
Cartier 
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ACQUÉRIR UN BIEN DE PRESTIGE 
OU VIVRE LE LUXE AU QUOTIDIEN 



I 
LES CODES DU LUXE :  
10 CRITÈRES 
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01. 
QUALITÉ SUPÉRIEURE 

02. 
GOD IS IN THE DETAILS 

06. 
PRIX JUSTIFIÉ PAR LA 
QUALITÉ DU SERVICE 

08. 
RACONTER UNE HISTOIRE ET 

CRÉER DES ÉMOTIONS 

03. 
RECONNAISSABLE ET RASSURANT 

05. 
FIDÉLITÉ DU CLIENT ET  

CONFIANCE SUR LE LONG TERME 

09. 
FIERTÉ DU CLIENT, BOUCHE À 

OREILLE, 
RECOMMANDATION 

07. 
EXPÉRIENCE CLIENT 

GRATIFIANTE 
ET SURPRENANTE 10. 

CRÉATIVITÉ QUI SÉDUIT ET  
SE RÉINVENTE SANS CESSE 

04. 
CLUB EXCLUSIF 
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LA NÉCESSITÉ DU SUR-MESURE 
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UN SECTEUR DU LUXE 

ÁUn service personnalisé 

ÁUn conseil de qualité 

ÁUne relation de confiance 

ÁUn engagement à long terme 

ÁUne maîtrise de la culture du client 

ά ΧΦΦ ƧŜ ƳŜ Řƻƛǎ ŘŜ ƎŀǊŘŜǊ Ł ƭΩŜǎǇǊƛǘ ǉǳŜ ŎƘŀǉǳŜ 
chantier est unique. Mon métier consiste 
Ł ǊŜƴŎƻƴǘǊŜǊ ǉǳŜƭǉǳΩǳƴ ǉǳƛ ŀ ŘŜǎ 
envies et des idées mais ne sait pas 
comment les mettre en place. A moi 
ŘŜ ŦŀƛǊŜ ƭŜ ǘǊƛ ǇƻǳǊ ŎǊŞŜǊ ƭΩǳƴƛǾŜǊǎ ǉǳƛ 
corresponde à sa personnalité. έ 
 
Jean-Michel Wilmotte ς Architecte 
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I 
LA TECHNOLOGIE AU SERVICE DES CLIENTS 
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UN SECTEUR DU LUXE 

ÁDécouvrir sans se déplacer 

ÁDe nouveaux outils pour visiter 

ÁUne connaissance affinée du marché 

ÁUne offre plus personnalisée 

ÁRenforce la proximité du professionnel 
ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŀǾŜŎ ǎƻƴ ŎƭƛŜƴǘ 

ά [Ŝǎ ƻǳǘƛƭǎ ŘƛƎƛǘŀǳȄ Řƻƴǘ ƴƻǳǎ 
disposons en matière de marketing 
ƴƻǳǎ ǇŜǊƳŜǘǘǊƻƴǘ ŘΩŀŦŦƛƴŜǊ ŜƴŎƻǊŜ 
notre connaissance du marché 
pour proposer aux vendeurs des 
estimations toujours plus précises et 
ŀǳȄ ŀŎƘŜǘŜǳǊǎ ŘŜǎ ƻŦŦǊŜǎ ǎΩŀƧǳǎǘŀƴǘ 
ŜƴŎƻǊŜ ƳƛŜǳȄ Ł ƭŜǳǊ ŘŜƳŀƴŘŜΦ έ 
 
Heidi BARNES - Fondatrice 
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UNE CROISSANCE CONTINUE 
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UHNWI : UNE CROISSANCE 
CONTINUE 

LES PERSONNES ULTRA-FORTUNÉES 

ÁLes UHNWI : patrimoine de $30M 
 minimum 
 

Á!ǳƧƻǳǊŘΩƘǳƛ Υ ннс прл 

 2021 : 299 000 
 

ÁFortune actuelle : 27 000 milliards  

  de dollars dont 6,6% dans 
 ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ Ƙŀǳǘ ŘŜ ƎŀƳƳŜ 
 

Á Fortune 2021 : 35 700 milliards de 
dollars 
Source Wealth X 2017 
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TOUJOURS PLUS DE SELF-MADE MEN 

Á66,4 % (vs 64 % en 2016) des UHNWI ont 
 personnellement créé leur fortune 

 

ÁEn 2017, 9 milliardaires ont moins de 30 
 ans 

 

ÁLa richesse moyenne des milliardaires de 
 moins de 40 ans est passée de 3,2Mds en 
 2010 à 4,1Mds en 2017 

 

 

 

UHNWI : UNE CROISSANCE 
CONTINUE 
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ÉVOLUTION DE LA CLIENTÈLE 
TOUJOURS PLUS DE PROPRIÉTÉS DANS LE MONDE 

Trois facteurs : 

мκ [ΩŀƳŞƭƛƻǊŀǘƛƻƴ Řǳ ǘǊŀƴǎǇƻǊǘ ŀŞǊƛŜƴ 

2/ La révolution technologique 

оκ [ŀ Ǝƭƻōŀƭƛǎŀǘƛƻƴ ŘΩǳƴ ƳƻƴŘŜ ǎŀƴǎ  

frontières 

 

Á10 % des UHNWI possèdent plus de 5  propriétés dans différents pays 

 

Á[ΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ Ŝǎǘ ǳƴ ƳƻȅŜƴ ŘŜ  préserver ses actifs : il reste 
une valeur sûre 

 

 

UHNWI : UNE CROISSANCE 
CONTINUE 
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ÉVOLUTION DE LA CLIENTÈLE 
DE FORTES DISPARITÉS RÉGIONALES 

UHNWI : UNE CROISSANCE 
CONTINUE 
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LES MILLENNIALS :  
QUI SONT-ILS ? 

Á De jeunes millionnaires 
nés entre 1980 et 1995 

 

ÁtǊŝǎ ŘΩмκо ŘΩŜƴǘǊŜ ŜǳȄ 
vit aux États-Unis 

 

ÁIls ont fait fortune eux-
 mêmes 

 

 

 

ά /Ŝǎ ǘǊŜƴǘŜƴŀƛǊŜǎ ǎƻƴǘ ŜƴŎƻǊŜ ŀǎǎŜȊ ǊŀǊŜǎ ŀǳƧƻǳǊŘΩƘǳƛ ǇŀǊƳƛ ƭŜǎ 
ŀŎƘŜǘŜǳǊǎ ŘΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ƭǳȄŜΣ Ƴŀƛǎ ƛƭ Ŝǎǘ ŞǾƛŘŜƴǘ ǉǳŜ ŎŜ ǎƻƴǘ ŜǳȄ ǉǳƛ 
ǘƛŜƴŘǊƻƴǘ ƭŜ ƳŀǊŎƘŞ Řŀƴǎ ŘƛȄ ƻǳ ǾƛƴƎǘ ŀƴǎΦέ 
 
Jérôme FÉLICITÉ ς Président de BARNES Suisse 

 

UHNWI : UNE CROISSANCE 
CONTINUE 
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Á La richesse par adulte est passée de 5 410 USD en 
2010 à 26 870 USD en 2107 

Á Richesse totale des ménages : 2ème place pour la 
Chine derrière les Etats-Unis 

Á 1/3 des milliardaires technologiques sont en Chine 

Á!ǳƎƳŜƴǘŀǘƛƻƴ ŘŜǎ ǇǊƛȄ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ нлмн-2017 :  

o Pékin : +188 % - Shanghai : +250 % - Shenzhen : 
+279 % 

Á Nombreuses nouvelles mesures des autorités 
 ŎƘƛƴƻƛǎŜǎ ǇƻǳǊ ŦǊŜƛƴŜǊ ƭŜǎ ƛƴǾŜǎǘƛǎǎŜƳŜƴǘǎ Ł ƭΩŞǘǊŀƴƎŜǊ 

 

UHNWI : UNE CROISSANCE 
CONTINUE 

CHINE, LES CHIFFRES CLÉS 
5Ω¦b a!w/I; Ihw{ bhwa9 

Source BARNES Chine 
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TENDANCES & OPPORTUNITÉS 
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TENDANCES & OPPORTUNITÉS 

EUROPE : 
LE GRAND ÉCART 

Á Impact du Brexit à Londres : 
Å Marché calme en 2017 avec légère reprise vs 2016 
Å Baisse des prix depuis 2 ans (-20 % en euros constants et -6 % en livres) 
 

ÁCǊŀƴŎŜΣ ƭΩŜŦŦŜǘ aŀŎǊƻƴ Υ 
Å Retour des investisseurs étrangers en France 
Å IŀǳǎǎŜ ŘŜǎ ǇǊƛȄ Ł tŀǊƛǎ ŘŜ ƭΩƻǊŘǊŜ ŘŜ нл҈ 

 

Á[Ω9ǎǇŀƎƴŜΣ ƭΩƛƴŎŜǊǘƛǘǳŘŜ ŎŀǘŀƭŀƴŜ Υ 
Å Départ en masse des investisseurs étrangers 
Å .ŀƛǎǎŜ ŘŜǎ ǇǊƛȄ Ł .ŀǊŎŜƭƻƴŜ ŘŜ ƭΩƻǊŘǊŜ ŘŜ нл҈ όнème semestre 2017) 
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TENDANCES & OPPORTUNITÉS 

EUROPE LE GRAND ÉCART : 
ZOOM BARCELONE 

Á Un marché redevenu local     Acquisition de résidences principales 

Á Segment du marché immobilier actif : de 400 000 ϵ à 1Mϵ 

Á Chute du nombre de transactions : -30 % 

Á[Ŝ ǇǊŜǎǘƛƎŜ ǎΩŀŦŦƛŎƘŜ Ł ǳƴ ǇǊƛȄ ƳƻȅŜƴ ŘŜ т ллл ϵκƳч Ŝǘ ƭΩŜȄŎŜǇǘƛƻƴ Ł мл ллл ϵ le m² 

Áо CǊŀƴœŀƛǎ ǎǳǊ мл ŀŎƘŝǘŜƴǘ Ł .ŀǊŎŜƭƻƴŜ όƭŀ Ǉƭǳǎ ƛƳǇƻǊǘŀƴǘŜ ŎƻƳƳǳƴŀǳǘŞ ŘΩŜȄǇŀǘǊƛŞǎύ 

Á[Ŝǎ ƛƴǾŜǎǘƛǎǎŜǳǊǎ ŞǘǊŀƴƎŜǊǎ ǊŜǇƻǊǘŜƴǘ ƭŜǳǊǎ ǇǊƻƧŜǘǎ ŘΩŀŎǉǳƛǎƛǘƛƻƴ ǾŜǊǎ aŀŘǊƛŘ Ŝǘ ƭŜǎ 
Baléares 

 

 

 

 

ά 9ƴǘǊŜ ƛƴŎŜǊǘƛǘǳŘŜ Ŝǘ ŜȄǇŜŎǘŀǘƛǾŜΣ .ŀǊŎŜƭƻƴŜ ŎƻƴǘƛƴǳŜ ŘΩƻŦŦǊƛǊ ŘŜ 
ƴƻƳōǊŜǳȄ ŀǘƻǳǘǎΦ 5ŜǳȄƛŝƳŜ ǾƛƭƭŜ ŘΩ9ǎǇŀƎƴŜΣ ƴƻǳǎ ŜǎǇŞǊƻƴǎ ǉǳŜ 
cet attrait supplantera les difficultés actuelles et ouvrira de 
ōŜƭƭŜǎ ƻǇǇƻǊǘǳƴƛǘŞǎ ŘΩƛƴǾŜǎǘƛǎǎŜƳŜƴǘ έ 
 
Emmanuel VIRGOULAY ς Directeur Associé BARNES Barcelone 
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TENDANCES & OPPORTUNITÉS 

LES ÉTATS-UNIS :  
RETOUR DE LA CONFIANCE 

Á[ΩŞƭŜŎǘƛƻƴ ŘŜ 5ƻƴŀƭŘ ¢ǊǳƳǇ ƴΩŀ Ǉŀǎ ƛƳǇŀŎǘŞ ƭŜ ƳŀǊŎƘŞ ƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ 

Á Nouveau plan fiscal abaissant les taxes des particuliers et des entreprises 

Á!ƴƴƻƴŎŜ ŘΩǳƴŜ ƎǊŀƴŘŜ ǊŞŦƻǊƳŜ ǎǳǊ ƭŜǎ ƛƴŦǊŀǎǘǊǳŎǘǳǊŜǎ όǘǊŀƴǎǇƻǊǘǎΣ ǇƻƴǘǎΣ ǊƻǳǘŜǎΧύ 

Á Impact des catastrophes climatiques : 
Å Incendies géants en Californie 
Å tŀǎǎŀƎŜ ŘŜ ƭΩƻǳǊŀƎŀƴ LǊƳŀ Ŝƴ CƭƻǊƛŘŜ 
Å hǇǇƻǎƛǘƛƻƴ ŀǾŜŎ ƭΩ9ǳǊƻǇŜ ǎǳǊ ƭŜ tƭŀƴ /ƭƛƳŀǘ 
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TENDANCES & OPPORTUNITÉS 

LE RESTE DU MONDE 

Á Le Japon : une distribution de la richesse plus égale que dans tout autre pays développé :         
3ème place du palmarès des plus grandes fortunes mondiales 

Á [ΩLƴŘŜ Υ tǊŞǾƛǎƛƻƴǎ ŘŜ ŎǊƻƛǎǎŀƴŎŜ ǇƻǳǊ ƭΩLƴŘŜ Ŝƴ нлму ŘŜ тΣп҈ - 340 000 Indiens sont dans le 
top 1% mondial des détenteurs de fortune personnelle 

Á Russie : Après une augmentation rapide de la richesse des ménages, le niveau est 
ŀǳƧƻǳǊŘΩƘǳƛ Ł ǇŜƛƴŜ ǎǳǇŞǊƛŜǳǊ Ł ŎŜƭǳƛ ŘŜ нллс Ŝƴ Ǌŀƛǎƻƴ ŘŜ ƭŀ ŘŞǇǊŞŎƛŀǘƛƻƴ Řǳ ǊƻǳōƭŜ 

Á Australie : 1 728 000 personnes dans le top 1% des détenteurs de richesse mondiale 

Á !ŦǊƛǉǳŜ Řǳ {ǳŘ Υ tŀǘǊƛƳƻƛƴŜ ƳŀƧƻǊƛǘŀƛǊŜƳŜƴǘ ŎƻƴǎǘƛǘǳŞ ŘΩŀŎǘƛŦǎ ŦƛƴŀƴŎƛŜǊǎ όсп ҈ύ Ƴŀƛǎ ƳŀǊŎƘŞ 
immobilier actif grâce à des prix peu élevés  

Á Brésil : dans un contexte de crise économique, renforcement des inégalités avec 1% des 
Brésiliens qui possèdent 44 % de la richesse du pays 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

BARNES WARBURG CITY INDEX 2017 

1. NEW YORK (2)* 

2. PARIS (5)* 

3. LONDRES (1)* 

4. LOS ANGELES (13)* 

5. HONG KONG (11)* 

6. TORONTO 

7. SAN FRANCISCO 

8. SYDNEY 

9. CHICAGO 

10. BERLIN 

11. TOKYO 

12. MUNICH 

13. WASHINGTON 

14. STOCKHOLM 

15. MADRID 

16. LISBONNE 

17. SAN DIEGO 

18. BOSTON 

19. SINGAPOUR 

20. VANCOUVER 

21. OSAKA 

22. MIAMI 

23. HOUSTON 

24. MEXICO 

25. DALLAS 

26. HAMBOURG 

27. ATLANTA 

28. MONTRÉAL (NOUVEL ENTRANT) 

29. SEATTLE 

30. VIENNE (NOUVEL ENTRANT) 

31. GENÈVE 

32. BUDAPEST (NOUVEL ENTRANT) 

33. ROME 

34. SHANGHAI 

35. PRAGUE 

36. DUBLIN 

37. COPENHAGUE 

38. BÂLE 

39. ZURICH 

40. QUÉBEC (NOUVEL ENTRANT) 

41. GUANGZHOU 

42. LE CAP 

43. PÉKIN 

44. OSLO 

45. DUBAÏ 

46. MOSCOU 

47. VARSOVIE (NOUVEL ENTRANT) 

48. SHENZHEN 

49. SAO PAULO 

50. HO CHI MINH VILLE (NOUVEL ENTRANT) 

 

LISTE DES INDICATEURS 

ASPECTS PRATIQUES 
Accès aux meilleures écoles 
Connectivité dans le transport aérien 
Sécurité personnelle 
Empreinte écologique 

ASPECTS ÉMOTIONNELS/AFFECTIFS 
Concentration de la population 
ŘΩ¦Ib²L 
Richesse culturelle 
Boutiques de luxe 

ASPECTS FINANCIERS 
tǊƻƭƛŦŞǊŀǘƛƻƴ ŘΩŜƴǘǊŜǇǊƛǎŜǎ 
Rapport qualité-prix des biens 
Compétitivité de la fiscalité 
Investissements peu risqués 

* CLASSEMENT 2016 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°1 NEW YORK 

ÁLa ville la plus plébiscitée au monde en matière 
ŘΩƛƴǾŜǎǘƛǎǎŜƳŜƴǘ ƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ 
 

Á/ΩŜǎǘ ǳƴ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ǊŜǇƻǊǘ Řǳ .ǊŜȄƛǘ 
 

ÁVille en fort développement immobilier 
 

Á[ŀ ŘŜƳŀƴŘŜ Ŝǎǘ ǎǳǇŞǊƛŜǳǊŜ Ł ƭΩƻŦŦǊŜ  
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°1 NEW YORK 

¦ƴ ƳŀǊŎƘŞ ŘΩŀŎƘŜǘŜǳǊǎ Υ 
ÁBaisse des prix sur les immeubles très haut de gamme 
ÁUne forte compétition sur les biens inférieurs à $5,000,000 (4 100 000 ϵ) 
ÁNombreux programmes neufs de luxe (53 West 53 by Jean Nouvel par exemple) 
ÁDe nouveaux quartiers en plein essor (Astoria et la portion sud du Grand Concourse dans le Bronx) 
ÁLarge choix à New York City (Manhattan, Brooklyn, Bronx, Queens et Staten Island) : 13 000 biens en 

vente début 2018 dont 1 000 à plus de $5M (4 100 000 ϵ) 
 

Les biens les plus recherchés : 
ÁLes appartements occupant tout un étage 
ÁLes maisons de ville 
ÁLes appartements avec vue sur Central Park 
ÁLes biens inférieurs à 5M$ (4 100 000 ϵ) 

 
 



IV  

18/01/2018 

THE GLOBAL PROPERTY HANDBOOK 
27 

PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°1 NEW YORK 

La clientèle : 
Á[Ŝǎ ŀŎƘŜǘŜǳǊǎ ƛƴǘŜǊƴŀǘƛƻƴŀǳȄ ƭŜǎ Ǉƭǳǎ ŀŎǘƛŦǎ ǇǊƻǾƛŜƴƴŜƴǘ ŘΩ!ǎƛŜΣ ǇǊƛƴŎƛǇŀƭŜƳŜƴǘ ŘŜ /ƘƛƴŜΣ ŘΩ!ǳǎǘǊŀƭƛŜ 
Ŝǘ ŘΩ!ƳŞǊƛǉǳŜ Řǳ {ǳŘ 

ÁLa clientèle européenne revient peu à peu 
 
 
[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ Υ 
Á901 transactions de plus de $5M (4 100 000 ϵ) en 2017 dans un marché stable (source Acris) 

ÁPlus de $50,000 le m² (41 000 ϵύ ǇƻǳǊ ƭŜǎ ōƛŜƴǎ ŘΩŜȄŎŜǇǘƛƻƴ όǳƭǘǊŀ-luxe) ς ƧǳǎǉǳΩŁ ϷфлΣллл ƭŜ Ƴч 
  (73 780 ϵ) 
ÁLe prix moyen au m² du haut de gamme : $20,000 (16,395 ϵ) 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°1 NEW YORK 
EXEMPLE 

ÅBiens vendus 2016 & 2017 : 285 
 townhouses (Maisons de 
 ville/Hôtels Particuliers) 
ÅPrix moyen au m² : $ 19,305  
 (15 826 ϵ) 
ÅSurface moyenne : 440 m² 

LE MARCHÉ DE NICHE 
DES BROWNSTONES 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

ÅMaison de 160 m² avec 320 m² de 
constructibles 
ÅQuartier Brooklyn, Greenpoint 
ÅBien vendu 1 500 000 ϵ en 2017 

(acheté 900 000 ϵ en 2014 ) 
ÅNationalité vendeur : Française 

(restaurateur) 
ÅNationalité acquéreur : Américaine 

35 SUTTON STREET 

N°1 NEW YORK 
EXEMPLE DE BIEN VENDU 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°2 PARIS 

ÁUn marché en forte hausse de près de 20 % depuis 2 ans 
 

ÁUne clientèle HNWI en provenance du monde entier 
 
Á5ŜƳŀƴŘŜ ǎǳǇŞǊƛŜǳǊŜ Ł ƭΩƻŦŦǊŜ ǇƻǳǊ ƭŜǎ ōƛŜƴǎ ǎŀƴǎ ŘŞŦŀǳǘ 

 
ÁMarché de report du Brexit 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

Les biens les plus recherchés : 

Á!ǇǇŀǊǘŜƳŜƴǘǎ Ŝǘ ƘƾǘŜƭǎ ǇŀǊǘƛŎǳƭƛŜǊǎ ǎƛǘǳŞǎ Řŀƴǎ ƭΩhǳŜǎǘ ǇŀǊƛǎƛŜƴ Ŝǘ Řŀƴǎ ƭŜ ŎǆǳǊ ŘŜ tŀǊƛǎ όмκнκоκпκрκсκтκуème 

arrondissements) 

Á[Ω9ǎǘ ǇŀǊƛǎƛŜƴ Ŝǘ ƭŜ aŀǊŀƛǎ ŀǘǘƛǊŜƴǘ ǳƴŜ ŎƭƛŜƴǘŝƭŜ Ǉƭǳǎ ƧŜǳƴŜ 

Á Les UHNWI recherchent de grands volumes assortis de prestations exceptionnelles et de services de qualité 
 

La clientèle : 

Á Clientèle internationale en provenance de tous les continents 
 

[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ 

Á Engouement pour de nouveaux quartiers (Bastille, le XIIe, Abbesses et Batignolles) 

Á Tendance des prix à la hausse (+10 % en 2017) 

N°2 PARIS 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°2 PARIS 
NOMBRE DE VENTES BARNES 

PARIS/RP* 2015 2016 2017 var. 16/17 

PRIX < 1Mϵ 352 341 365 7 % 

PRIX 1 < 2Mϵ 315 390 487 24,9 % 

PRIX 2 < 4Mϵ 74 84 94 11,9 % 

PRIX + 4Mϵ 17 23 25 8,7 % 

Total  758 838 969 15,6 % 

* 92/94/78 

o Une augmentation du nombre de ventes sur Paris et Région parisienne de 15,6 % (volume) 

ÁExplosion du nombre de ventes entre 1 et 4Mϵ : 22,5 % 

ÁwŜǘƻǳǊ ŘŜǎ ŞǘǊŀƴƎŜǊǎ ǉǳƛ ǊŜǇǊŞǎŜƴǘŜƴǘ ƧǳǎǉǳΩŁ оо ҈ ŘŜǎ ǾŜƴǘŜǎ Řŀƴǎ ŎŜǊǘŀƛƴǎ ŀǊǊƻƴŘƛǎǎŜƳŜƴǘǎ 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°2 PARIS 
NOMBRE DE BIENS MIS EN VENTE 

o [ΩƻŦŦǊŜ όƴƻƳōǊŜ ŘŜ ōƛŜƴǎ Ƴƛǎ Ŝƴ ǾŜƴǘŜ .!wb9{ύ ζ Paris intra muros » a augmenté de 1,2 % en 2017 vs 2016 

 

 
Offre Paris /RP* Offre PARIS INTRA MUROS 

  Total 04/01/2017 08/01/2018 Evolution 

BARNES 649 329 333 1,2 % 

Féau 413 373 303 -18,8 % 

Coldwell B. 222 164 122 -25,6 % 

Consultant 217 115 129 12,2 % 

{ƻǘƘŜōȅΩǎ 174 117 117 0 % 

Breteuil 172 146 171 17,1 % 

Emile Garcin 138 140 99 -29,3 % 

Junot 91 56 84 50 % 

John Taylor 44 39 44 12,8 % 

Total 2 120 1 479 1 402 -5,2 % 

* 92/94/78 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°2 PARIS EN 2017 
LE PHÉNOMÈNE DES VENTES ÉCLAIRS 

тп ǾŜƴǘŜǎ ŞŎƭŀƛǊǎ όǾŜƴǘŜǎ ǊŞŀƭƛǎŞŜǎ Ŝƴ Ƴƻƛƴǎ ŘΩǳƴŜ ǎŜƳŀƛƴŜύ Ł tŀǊƛǎ Ŝǘ Ŝƴ ǊŞƎƛƻƴ ǇŀǊƛǎƛŜƴƴŜ Ŝƴ нлмтΥ 

Exemples : 

Á PARIS 2ème Vivienne ς Appartement de 93 m² - 1 385 000 ϵ - Vendu en 3 jours 

Á PARIS 3ème Rambuteau : Appartement de 149 m² en étage élevé ς 2 100 000 ϵ - Vendu en moins de 48H au prix du 
mandat 

Á PARIS 5ème Bièvre : Appartement de 118 m² au 4ème étage ς 1 780 000 ϵ - Vendu en 2 jours 

Á PARIS 6ème Mazarine : Appartement de 125 m² loi carrez au 2ème étage ς 2 050 000 ϵ - Vente en 3 jours 

Á PARIS 14ème Daguerre : Maison de 200 m² avec jardin ς 2 575 000 ϵ - Vente au prix du mandat en 7 jours 

Á PARIS 16ème Raymond Poincaré : Appartement de 223 m² au 3ème étage ς 3 150 000 ϵ - Vendu au prix du mandat en 
3 jours 

Á PARIS 17ème Marguerite : Appartement de 189 m² au 2ème étage ς 2 260 000 ϵ - Vendu au prix du mandat en 24H  

Á PARIS 20ème Avron : Duplex dernier étage de 165 m² avec terrasse ς 1 500 000 ϵ - Vente au prix du mandat en 24H 

Á NEUILLY Mairie ς Duplex de 181 m², comme une maison ς 2 520 000 ϵ - Vendu au prix du mandat en une visite  

Á ASNIÈRES Château ς Maison de ville avec jardin ς 1 610 000 ϵ - Vendue en un jour 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°2 PARIS 
EXEMPLE DE BIEN VENDU 

ÅAppartement de 100 m² dans un bel 
immeuble XVIIe 

Å3ème étage 
ÅDeux chambres 
ÅBien vendu 1 650 000 ϵ soit 16 500 
ϵ le m² 
ÅNationalité vendeur : Française 
ÅNationalité acquéreur : Allemande 

 

PARIS IVE ς ILE SAINT-LOUIS 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

PARIS VIIE ς CHAMP-DE-MARS 

ÅAppartement de 156 m² 
Å4ème et dernier étage 
ÅDeux chambres 
ÅVue Champ-de-Mars et Dôme des 

Invalides 
ÅBien vendu 3 150 000 ϵ soit environ 

20 000 ϵ le m² 
ÅNationalité vendeur : Française 
ÅNationalité acquéreur : Française 

N°2 PARIS 
EXEMPLE DE BIEN VENDU 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

ÅAppartement de 212 m²  
Å4ème étage 
ÅVue dégagée et balcon 
ÅTrois chambres 
ÅBien vendu 2 600 000 ϵ soit 12 264 
ϵ le m² 
ÅNationalité vendeur : Française 
ÅNationalité acquéreur : Suisse 

PARIS VIIIE ς PLACE DES TERNES 

N°2 PARIS 
EXEMPLE DE BIEN VENDU 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

ÅAppartement de 288 m²  
Å5ème étage 
ÅBien vendu 2 860 000 ϵ en 3 jours 

soit 10 000 ϵ le m² 
ÅNationalité vendeur : Français 

(institutionnel) 
ÅNationalité acquéreur : Famille 

revenant de Londres 

NEUILLY PARMENTIER 

N°2 PARIS 
EXEMPLE DE BIEN VENDU 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°3 LONDRES RÉSISTE 

ÁLondres résiste au Brexit car atterrissage en douceur et 
comportement de statu quo des propriétaires 
 

ÁLa clientèle internationale reste présente 
 
ÁLa baisse de la £ crée une opportunité de change pour les 

investisseurs en ϵ et en $ 
 

ÁEn 2017, la baisse générale des prix serait inférieure à 5 % 
Ŝƴ ϻ Ŝǘ ŘŜ ƭΩƻǊŘǊŜ ŘŜ мл ҈ Ŝƴ ϵ constants 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

Les biens les plus recherchés : 
ÁUn appartement traversant en étage élevé avec ascenseur privatif 
ÁLes maisons sur 5 étages avec jardin 
/Ŝǎ ŘŜǳȄ ǘȅǇŜǎ ŘŜ ōƛŜƴǎ ŘƻƛǾŜƴǘ ŘƛǎǇƻǎŜǊ ŘΩǳƴŜ ŀŘǊŜǎǎŜ ǇǊŜǎǘƛƎƛŜǳǎŜ 
 
La clientèle : 
Á[Ŝǎ ŀŎǉǳŞǊŜǳǊǎ ǎƻƴǘΣ Řŀƴǎ ƭΩƻǊŘǊŜ ŘŜ ǊŜǇǊŞǎŜƴǘŀǘƛƻƴΣ Ŝƴ ǇǊƻǾŜƴŀƴŎŜ Řǳ aƻȅŜƴ-hǊƛŜƴǘΣ ŘΩ!ǎƛŜ Ŝǘ 
ŘΩ9ǳǊƻǇŜ 

ÁLa plupart des clients négocie entre 5 et 10 % par rapport au prix de présentation dans un contexte 
de légère reprise des transactions (+10 % 2017 vs 2016) ς (source London Association of Realtors) 

 
[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ Υ 

Á[Ŝ ǇǊƛȄ ƳƻȅŜƴ ŘŜǎ Ƴŀƛǎƻƴǎ ǎΩŀŦŦƛŎƘŜ Ł ϻнлΣллл όнн рлл ϵ) 
ÁLe prix moyen des appartements : £18,000 (20 250 ϵ) 

 

N°3 LONDRES RÉSISTE 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°3 LONDRES 
EXEMPLE DE BIEN VENDU 

ÅAppartement de 187 m²  
Å32ème étage 
ÅVue panoramique sur la City 
ÅDeux chambres 
ÅBien vendu 3 207 000 ϵ soit 17 110 ϵ 

le m² 
ÅNationalité vendeur : Anglaise 
ÅNationalité acquéreur : Française 

THE HERON ς CITY OF LONDON 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°4 LOS ANGELES 

ÁVille en forte expansion notamment le quartier de 
Downtown 
 

ÁDe nombreuses entreprises High-¢ŜŎƘ ǎΩȅ ƛƴǎǘŀƭƭŜƴǘ όƻƴ 
parle de Silicon Beach) 
 

ÁLes prix sont orientés à la hausse (environ 4 % en 
moyenne) 
 

Á5ŜƳŀƴŘŜ ǎǳǇŞǊƛŜǳǊŜ Ł ƭΩƻŦŦǊŜ ǇƻǳǊ {ŀƴǘŀ-Monica et 
Venice 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°4 LOS ANGELES 

Les biens les plus recherchés : 
ÁGrandes résidences familiales dans les banlieues chics (Beverly Hills et Bel Air) 
ÁUn bien avec vue sur la Skyline 

 
La clientèle : 
Á Internationale et américaine (notamment texane) 
 
[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ Υ 
ÁEnviron 30M$ (24 600 000 ϵ) pour une maison de 900 m² avec 2 000 m² de terrain située à Beverly 

Hills ou à Bel Air 
ÁMoyenne de 8 800 ϵ le m² pour les biens haut de gamme et 13 500 ϵ ǇƻǳǊ ƭŜǎ ōƛŜƴǎ ŘΩŜȄŎŜǇǘƛƻƴ 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°4 LOS ANGELES 
EXEMPLE DE VENTE 

ÅMaison de 259 m² 
ÅVue sur les montagnes de Santa-

Monica 
ÅCinq chambres 
ÅBien vendu 2 420 000 ϵ soit 9 380 ϵ 

le m² 
ÅNationalité vendeur : Américaine 
ÅNationalité acquéreur : Américaine 

PACIFIC PALISADES 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°5 HONG KONG 

ÁtƻǳƳƻƴ ŞŎƻƴƻƳƛǉǳŜ ŘŜ ƭΩ!ǎƛŜ 
 

ÁHong Kong permet aux Chinois fortunés de préserver leurs 
avoirs contre une éventuelle dévalorisation du Yuan 
 

ÁLes perspectives de plus-values attendues en 2018 sont de 
ƭΩƻǊŘǊŜ ŘŜ мл ҈ 
 

ÁHong Kong est considérée comme la ville la plus chère au 
monde 
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PALMARÈS DES VILLES LES PLUS 
RECHERCHÉES 

N°5 HONG KONG 

Les biens les plus recherchés : 
ÁAppartements familiaux avec vue mer 
ÁLes maisons situées à Happy Valley (zone résidentielle de Hong Kong) 

 
La clientèle : 
Á Internationale et majoritairement chinoise 
 
[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ Υ 
Á[Ŝǎ ǇǊƛȄ ǎƻƴǘ ƻǊƛŜƴǘŞǎ Ł ƭŀ ƘŀǳǎǎŜ ŘΩŜƴǾƛǊƻƴ п ҈ 
ÁLe prix moyen peut atteindre $40,000 (32 790 ϵ) 
Áул ҈ Řǳ ǇŀǊŎ ƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ Ŝǎǘ ŎƻƴǎǘƛǘǳŞ ŘΩŀǇǇŀǊǘŜƳŜƴǘǎ 
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RÉSIDENCES SECONDAIRES : LES 
DESTINATIONS EN VOGUE 

TOP 5 DES DESTINATIONS DE BORD DE MER 

/k¢9 5Ω!½¦w 
(Cannes ς Saint-Tropez) 

LES BALÉARES 

PALM BEACH 
LES HAMPTONS 

PORTO CERVO 
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RÉSIDENCES SECONDAIRES : LES 
DESTINATIONS EN VOGUE 

TOP 5 DES DESTINATIONS DE BORD DE MER 
Ch/¦{ Υ [! /k¢9 5Ω!½¦w - CANNES 

Les biens les plus recherchés : 
Á[Ŝǎ ǇǊƻǇǊƛŞǘŞǎ ŀǾŜŎ ǾǳŜ ƳŜǊ ǎƛǘǳŞŜǎ ǎǳǊ ƭŜǎ ƘŀǳǘŜǳǊǎ ŘŜ /ŀƴƴŜǎ Ŝǘ ŀǳ /ŀǇ ŘΩ!ƴǘƛōŜǎ 
ÁLes penthouses situés sur la Croisette 
Á[Ŝǎ Ǿƛƭƭŀǎ ŘŜ ƭΩŀǊǊƛŝǊŜ-Ǉŀȅǎ Ŏŀƴƴƻƛǎ Υ aƻǳƎƛƴǎΣ ±ŀƭōƻƴƴŜ ƧǳǎǉǳΩŁ {ŀƛƴǘ-Paul-de-Vence 
 
La clientèle : 
Á Internationale : les Américains sont de retour et les Européens du Nord, très présents 

 
[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ Υ 
ÁLe prix est en hausse de 2 % 
ÁPrix moyen pour une villa : 30 000 ϵ le m² 
ÁPrix moyen pour un appartement : 20 000 ϵ le m² 
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RÉSIDENCES SECONDAIRES : LES 
DESTINATIONS EN VOGUE 

ÅMas du XVIIIe de 270 m² 
ÅEntièrement rénové 
ÅTerrain de 4 531 m² 
ÅQuatre chambres 
ÅVue panoramique sur la Méditerranée 
Ŝǘ ƭΩ9ǎǘŞǊŜƭ 
ÅBien vendu 3 100 000 ϵ  
ÅNationalité vendeur : Française 
ÅNationalité acquéreur : Britannique 

MOUGINS 

TOP 5 DES DESTINATIONS DE BORD DE MER 
EXEMPLE DE BIEN VENDU À CANNES 
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RÉSIDENCES SECONDAIRES : LES 
DESTINATIONS EN VOGUE 

ÅAppartement de 160 m² avec 40 m² de 
terrasses 
ÅTrois chambres 
ÅVue mer panoramique 
ÅDans résidence avec piscine et parc 

classé 
ÅBien vendu 1 850 000 ϵ soit 11 500 ϵ le 

m² 
ÅNationalité vendeur : Française 
ÅNationalité acquéreur : Française 

CANNES ς SECTEUR CALIFORNIE 

TOP 5 DES DESTINATIONS DE BORD DE MER 
EXEMPLE DE BIEN VENDU À CANNES 
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RÉSIDENCES SECONDAIRES : LES 
DESTINATIONS EN VOGUE 

TOP 5 DES DESTINATIONS DE BORD DE MER 
Ch/¦{ Υ [! /k¢9 5Ω!½¦w ς SAINT-TROPEZ 

Les biens les plus recherchés : 
ÁLes biens situés en centre-village 
Á[Ŝǎ Ǿƛƭƭŀǎ ŎƭƻǎŜǎ ŀǾŜŎ ƧŀǊŘƛƴ Ŝǘ ǾǳŜ ƳŜǊΣ Ł ƭΩŀōǊƛ ŘŜǎ ǊŜƎŀǊŘǎ 
ÁLes propriétés dans les domaines sécurisés de Saint-Tropez et dans les alentours proches 

 
La clientèle : 
ÁLƴǘŜǊƴŀǘƛƻƴŀƭŜ ŀǾŜŎ ǳƴŜ ƳƻƴǘŞŜ Ŝƴ ǇǳƛǎǎŀƴŎŜ ŘŜǎ 9ǳǊƻǇŞŜƴǎ ŘŜ ƭΩ9ǎǘ όIƻƴƎǊƻƛǎΣ tƻƭƻƴŀƛǎΧύ 

 
[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜ Υ 
ÁLes prix sont repartis à la hausse (+15 %) après 10 années de baisse 
ÁPrix moyen pour une villa : 40 000 ϵ le m² 
ÁPrix moyen pour un appartement : 20 000 ϵ le m² 
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ÅVilla de 180 m² 
ÅBelle vue mer 
ÅQuatre chambres 
ÅTerrain de 1 214 m² 
ÅBien vendu 3 650 000 ϵ soit environ  

20 000 ϵ le m² 
ÅNationalité vendeur : Industriel 

Français 
ÅNationalité acquéreur : Français vivant 

en Belgique 

SAINT-TROPEZ ς PROCHE DE LA PLAGE 
DE PAMPELONNE 

TOP 5 DES DESTINATIONS DE BORD DE MER 
EXEMPLE DE BIEN VENDU À SAINT-TROPEZ 
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TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 

ALPES FRANÇAISES 
(Megève, Chamonix, 
Courchevel, Méribel) 

JACKSON HOLE 

ALPES AUTRICHIENNES 
(Lech Zürs, Kitzbühel) 

ALPES SUISSES 
(Gstaad, Verbier, Crans-Montana) 

ASPEN 
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TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 
FOCUS : LES ALPES SUISSES 

Pourquoi la Suisse reste attractive : 
- Stabilité économique et politique 
- Sécurité 
- Villes internationales 
- Qualité de ƭΩŞŘǳŎŀǘƛƻƴ et de la formation 
- Qualité de vie incomparable 
- Franc Suisse 
- Qualité suisse (service et fabrication) 
- Emplacement géographique au ŎǆǳǊ de ƭΩ9ǳǊƻǇŜ 
- En dehors de la zone Euro 
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TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 
FOCUS : LES ALPES SUISSES 

Tendances : 
ÅReprise certaine du marché du luxe, maintenant que la période de correction des prix est  terminée 
ÅForts ajustements des prix depuis 2011, parfois de 25 ou 30 %, surtout dans le haut de gamme. Les 

prix sont au bon niveau à présent 
ÅHausse du franc suisse en janvier 2015 (mais euro devenu fort depuis ƭΩŞǘŞ 2017) 
ÅDes taux ŘΩƛƴǘŞǊşǘ qui restent bas 
ÅLa baisse des prix rend les biens plus accessibles aux Suisses 
ÅLa fiscalité est moins attractive mais les valeurs de fond de la Suisse sont toujours recherchées 
ÅInflux d'étrangers réduit 
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TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 
FOCUS : LES ALPES SUISSES 

Les stations :  
ÁGstaad- tŀȅǎ ŘΩEnhaut (internationale, principalement européenne) 
ÁVerbier (internationale, surtout britannique, scandinave et belge) 
ÁCrans-Montana (clientèle suisse, française, italienne et belge) 
 
Projets en cours pour Saint-Moritz et Zermatt 
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TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 
FOCUS : LES ALPES SUISSES 

Reprise du marché : 
ÁBaisse des prix 
ÁLƴǾŜǎǘƛǎǎŜƳŜƴǘǎ Řŀƴǎ ƭΩƛƴŦǊŀǎǘǊǳŎǘǳǊŜ 

o Equipements de remontée mécanique 
o Pistes 
o Accès aux stations 
o /ŜƴǘǊŜ ŘŜ ƎƭŀŎŜ ŘΩYcoor (Crans-Montana) 
o Nouveau centre sportif (Verbier) 
o Dance-floor ŀǳ ǎƻƳƳŜǘ ŘŜǎ ǇƛǎǘŜǎ ό/Ǌȅ ŘΩ9ǊΣ /Ǌŀƴǎ-Montana) 
o Hôtels et restaurants (Hôtel W et projet Mandarin Oriental à Verbier, Alpina et Ultima à 
DǎǘŀŀŘΣ wŞƴƻǾŀǘƛƻƴ ŘŜ ƭΩIƾǘŜƭ ±ŀƭǊƻǎŜ Ł wƻǳƎŜƳƻƴǘΣ Ambassador et projet Hôtel-Résidence 
Six-Senses à Crans-Montana) 
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TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 
FOCUS : LES ALPES SUISSES 

Á5ŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘ ŘΩŀŎǘƛǾƛǘŞǎ ǘƻǳǘ ŀǳ ƭƻƴƎ ŘŜ ƭΩŀƴƴŞŜ 
o Golf classique ou sur neige, VTT, parapente, rafting, polo classique ou sur neige, 
ŞǉǳƛǘŀǘƛƻƴΧύ 

o Festivals de musique (Verbier et Gstaad), jumping (Verbier) 
ÁEcoles internationales de qualité 

o le Rosey à Gstaad, le Lémania à Verbier ou le Régent à Crans-Montana 
 
[Ŝ ƳŀǊŎƘŞ ŘŜ ƭΩƛƳƳƻōƛƭƛŜǊ ŘŜ ǇǊŜǎǘƛƎŜϝ Υ 
ÁGstaad : prix moyen des chalets : 50 000 CHF (42 410 ϵ) le m² 
ÁVerbier : prix moyen des chalets : 35 000 CHF (29 690 ϵ) le m² 
ÁCrans-Montana : prix moyen des chalets : 30 000 CHF (25 445 ϵ) le m² 
(*Le prix au m² des chalets peut varier fortement en fonction de la taille du terrain et de son emplacement) 
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ÅLa plus grande propriété de Crans-
Montana 
ÅSur 2 hectares, 4 chalets dont un 

« en nid-ŘΩŀƛƎƭŜ » accessible par 
funiculaire 
ÅNationalité vendeur : Française 
ÅNationalité acquéreur : Suisse 

CRANS-MONTANA 

TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 
EXEMPLE DE DE BIEN VENDU 
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ÅChalet sur 3 niveaux 
Å6 chambres 
Å¢ŜǊǊŀƛƴ ŘΩŜƴǾƛǊƻƴ м рлл Ƴч 
ÅBien vendu 9,500,000 CHF ϵ soit  
 8 060 000 ϵ 
ÅNationalité vendeur : Suisse 
ÅNationalité acquéreur : Française 

VERBIER 

TOP 5 DES DESTINATIONS À LA MONTAGNE 
EXEMPLE DE BIEN VENDU 


