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BARNES EN CHIFFRES

7,2 milliards d’euros de biens immobiliers a la vente en France

4,8 milliards d’euros de biens immobiliers vendus en France (78 bureaux), en Suisse (25 bureaux), a
Monaco au cours des douze derniers mois

1,8 milliard d’euros de biens vendus a Bruxelles, Londres, Lisbonne, Madrid, Barcelone, Athenes,

Marrakech, Budapest, Sofia, Miami, St Barth, New York, Québec et lle Maurice (environ 20 bureaux)
TOTAL de 6,6 milliards € de biens immobiliers vendus dans le monde

42 000 biens a la vente dans le monde

Environ 130 000 prospects acquéreurs dans le monde

122 bureaux et 1 300 collaborateurs (BARNES MONDE)
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LEXIQUE

* UHNWI (Ultra High-Net-Worth Individuals) :

Individus ou familles detenant un patrimoine d’au moins trente millions de dollars

* HNWI (High-Net-Worth Individuals) :

Individus ou familles detenant un patrimoine compris entre un et trente millions de dollars

APANE
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. QUAND L’ESPRIT D’ENTREPRISE
REJOINT L'IMMOBILIER DE
PRESTIGE
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l. QUAND L'ESPRIT D’ENTREPRISE REJOINT L'IMMOBILIER DE PRESTIGE

e |nstabilite de ’économie mondiale & retour de I'inflation

=> L'immobilier haut de gamme, un rempart contre l'inflation

e Securiser famille et proches
e Seéecuriser un patrimoine

e + Une volonte entrepreneuriale

=> L’achat immobilier dans une stratégie globale de
diversification des actifs, de la part d’entrepreneurs en

mouvement perpétuel.

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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« Les entrepreneurs
reproduisent naturellement lors
de leurs operations immobilieres
les cles qui les ont conduits au
succes dans le monde des
affaires. A commencer par la
recherche de la rentabilite. »

Stanislas de Quercize,

Président-fondateur de SAVIH
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LES CODES DE LESPRIT D’ENTREPRISE

—
.

PASSION | Placer le plaisir au cceur de I'entrepreneuriat
ACTION | Agir en acceptant une part de risque

OPTIMISME | Adopter une vision a long terme grace a une déemarche positive

QUALITE | Rechercher la perfection dans le détail
SUR-MESURE | Faire de la personnalisation une regle
RENTABILITE | Penser en entrepreneur meme pour les achats passion

TRANSMISSION | Structurer son investissement a destination des générations futures

DIVERSIFICATION | Multiplier les familles d’actifs pour protéger son patrimoine

© ©® N o A W N

FISCALITE | Favoriser une taxation utile et maitrisée

10. FLEXIBILITE | Se réinventer en permanence

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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ACQUERIR UN BIEN DE PRESTIGE, UNE DEMARCHE ENTREPRENEURIALE

Y P -
Une nouvelle vision | ’hotellerie, Création d’une société pour Vignoble : la concrétisation d’un Art : acquisition de
de la location une passion trés  'achat de chateaux, haras et reve, mais un investissement qui mobilier design et d’art
codifiée domaines de chasse doit etre rentable contemporain

Yachting Aviation privee Voitures de sport et de
collection

‘R hi’-j;""-‘,v.;.
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5 ENJEUX POUR AVANCER EN PIONNIER RESPONSABLE

& 4>

PRODUCTION & RESSOURCES CYCLE DEVIE RELATION CLIENT
Savoir-faire, qualite, innovation et (upcycling, recycling, seconde (reconciliation entre
rareté des ressources main, location...) physique et digital)

RESPONSABILITE GLOBALISATION
Transition environnementale, Reevaluation des dependances
sociale & societale geostrategiques

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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ULTRA HIGH-NET-WORTH
NDIVIDUALS :

LA CROISSANCE MARQUE LE PAS
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I Il. UHNWI : LA CROISSANCE MARQUE LE PAS

POPULATION UHNWI:
UNE CROISSANCE TENDANCIELLE DEPUIS 1995

392 410 -

Nombre total dUHNWI dans le monde 400000

41824 Mds

200 000
Valeur en US dollars de la richesse des UHNWIT

100000

e -6% UHNWI vs fin 2021

. Rééquilibrage de la dynamique par rapport a la
croissance de +14 % de lI'année précédente

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK [+
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II. UHNWI : UNE INEGALE REPRESENTATION ENTRE HOMMES ET FEMMES

Hommaes PART DE LA POPULATION UHNWI Fommes
O O

AGE MOYEN AGE MOYEN '
DES UHNWI

64,8 ANS 63,6 ANS

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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Sources : Wealth-X, an Altrata company 2022



TOUJOURS PLUS DENTREPRENEURS

ORIGINE DE LA RICHESSE DES UHNWI
Homimes
=

HERITAGE

/6% DE SELF-MADE MEN
HERITAGE + SELF-MADE & 45% DE SELF-MADE
WOMEN

SELF-MADE

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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Sources : Wealth-X, an Altrata company 2022

Femmes

HERITAGE

HERITAGE + SELF-MADE

SELF-MADE

R MANE



EN MOYENNE AUTOUR DE 6% DE LEUR PATRIMOINE INVESTI DANS
LUIMMOBILIER HAUT DE GAMME

REPARTITION DU PATRIMOINE DES UHNWI
21,1% 28,1%

PARTICIPATIONS PARTICIPATIONS
NON COTEES NON COTEES
(dont hiens professionnels)

(dont hiens professionnels)

FEMMES

ACTIFS IMMOBILIERS 1 2’7 % ‘

o)
ET PRODUITS DE LUXE ‘ 3 5 ’ 5 A ACTIFS IMMOBILIERS ‘

LIQUIDITES ET PRODUITS DE LUXE

31 %

LIQUIDITES

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK LB
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LE MONDE COMPTE PLUS DE 3 300 MILLIARDAIRES (+3 % vs 2021)
LES 15 PAYS/REGIONS QUI COMPTENT LE PLUS DE MILLIARDAIRES EN DOLLARS

HOMERE YARIATIODN WERISTION DE LEWR
PRYS/REGIORS DE MILLIARBAIRES BE LEUR MOMEBRE FORTUME CUMULEE
EE  ausums a1 A +52% A 428%
0,9 % des UHNWI _ CHINE 400 $ 2A% A +113%
. L T 176 1% 165%
27,4 % de la richesse des UHNWI ik o
| : 124 A +192% A +214%
‘_;::‘: ROTAUME-UNI 120 A +08% A +185%
Depuis 2012: ﬂ HONG KONG LS. 14 A 1% A 8%
. ) SIUISSE " A 41T% A S108%
o -+ °
50 % de milliardaires B y 4 e & LG
e +9O °/o fortune cumu|ée E ARABIE SADUBITE 7 A +109% A +63%
BB e 58 A 6% A L218%
) BB e 6 T H3I% T a2A%
Age moyen . 66 ans Bl oo & A 4132% A 7%
55 ans dans la technologie BRESIL 32 oo LR T
O 00008 50 0% N 57%
Do fIRATS ARABES UNs 4 MY T A oaane%
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1. BARNES CITY INDEX
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Ill. BARNES CITY INDEX 2023

Paris (5)*
Miami (1*
New York (7)*
Austin (2)*
Dubai (47)* %
Tokyo (3)*
Londres (6)*
Geneve (4)*
Madrid (9)*

. Milan (45)*

Rome 22)* 4

Istanbul (nouvel entrant)

. Montreal (18)*
. Amsterdam (12)*
. Stockholm (10)*

Zurich (11)*
Toronto (8)*

. Los Angeles (14)*

Monaco (13)*

20. Lisbonne (24)*

* Position dans le classement 2022

21.

22.
23.
24.
25.
26.

27.

28.
29.
30.

31.

32.
33.
34.
35.
36.
37.
38.
39.
40.

Barcelone (nouvel entrant)

Singapour (23)*

Dallas (17)*
Copenhague (15)*
Munich (36)*

Dublin (32)*

Vienne (16)*

San Diego (30)*
Budapest (25)*
Bruxelles (40)*
Prague (26)*

Oslo (27)*

Athenes (nouvel entrant)
Hong Kong (20)*

Tel Aviv (nouvel entrant)
Boston (34)*

Ho Chi Minh (44)*
Taipei (37)*

Doha (nhouvel entrant)

Hambourg 2nD*

41.

42.
43.
44,
45.
46.
47.
48.
49.
S0.

Séoul (42)*

Sydney (38)*

Chicago (41)*
Washington (31)*

Abou Dabi (nouvel entrant)
Florence (nouvel entrant)

Luxembourg (28)*
Varsovie (35)*
Bombay (39)*

Le Cap (49)*

SORTANT

Moscou

Saint-Pétersbourg

San Francisco
Shenzhen
Beijing

Guangzhou

Vancouver

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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LISTE DES INDICATEURS

ASPECTS PRATIQUES

Seécurité personnelle

Etablissements de santé de haut niveau
Acces aux meilleures universités
Mobilite/accessibilite

Empreinte ecologique/engagement
environnemental

ASPECTS AFFECTIFS

Concentration de la population des HNWI
Richesse culturelle

Boutiques et restaurants de luxe

ASPECTS FINANCIERS
Proliferation d’entreprises
Rapport qualite/prix des biens
Compétitivite de la fiscalite
Investissements peu risques

APANE
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| PARIS| POINT MARCHE 4 pLaces

Le marche:

* Des perspectives economiques rassurantes,

L'immobilier de prestige s’étend desormais aux 20 arrondissements,

Barre symbolique des 40 000 €/m”’ franchie 3 plusieurs reprises,

Forte accelération des ventes de prestige ( >3 millions €) en 2022

e Stable en 2019 et 2020, +43 % en 2021 et +14 % en 2022
50 000 €/m”’ prévisibles d’ici fin 2023 pour les biens exceptionnels

/] baisse pour ceux avec defauts.

Les quartiers les plus prisés :

e Les valeurs sires : le VIe, le VIIe, le VIIIe ou le Marais (30 000€/m’

pour les biens d’exception, +20 %),
* Les nouveaux quartiers en vogue: les X¢,  XIX® ou le XXe
arrondissements.

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
- 20 -




| PARIS| POINT MARCHE 4 pLaces

Ce qui a marqué 2022

it

Augmentation continue des taux
d’interet et sujet du taux d’usure

®

Fort retour des etrangers

Zs

Passoires thermiques

_—
o Qo

Marchands de biens haut de

gamme et fonds
d’investissements

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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Phenomene post

Covid

g

Nouvelle clientele
« jeunes entrepreneurs high tech »
a gros budgets

I



| PARIS| POINT MARCHE 4 pLaces

Les biens les plus recherches :

* Les biens cles en main (securite, conciergerie)

* Des espaces extérieurs

* Superficies plus petites pour les familles parisiennes

. Engouement par la clientele etrangere (USA) pour les pied-a-terre

La clientele :

* Alisée et internationale : cadres superieurs anglo-saxons et frangais de retour d’expatriation, Americains

e Dans les Yvelines et les Hauts-de-Seine : 70 % familles francaises avec enfants en 5ge scolaire

AMANE

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK B
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I PARIS | 2022, encore une croissance a 2 chiffres: +12 % vs 2021

VAR
22/21

PARIS/RP 2018 2019 2020 2021 2022

Nombre de ventes

BARNES 1123 1179 969 1496 | 1677 12%

Tous les segments sont concernes :

Nombres de

ventes BARNES
2021 691 621 103 81 1496

<1,2ME€ | 12M<2,5M€ | 25M<SME | >5ME TOTAL

2022 803 669 121 84 1677
Evolution 16 % 8% 17 % 4 % 12%

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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I PARIS | BARNES AFFIRME SA POSITION DE LEADER (+8,2pts parts de marche)

Parts de marche estimees des principaux bureaux parisiens d’immobilier haut de gamme sur la base de leurs mandats

en janvier 2023.

Nombre de mandats au 17 Janvier 2023
75/92/94/78

Bureaux 2111212021 FI::""S de 17/012023 Fertsde  Evolutionen pointsaf
arche Marché an
BARNES 810 20,8 % 1176 289 % 8.2
Feau 521 13,3 % 621 15,3 % 1,9
Engel & Volkers 328 8,4 % 305 7,5% -0,9
Coldwell Bankers 302 7,7 % 210 5,2 % -2,6
Breteull 270 6,9 % 278 6,8 % -0,1
Sotheby's 191 49 % 189 4,7 % -0,2
Consultant 348 8,9 % 113 2,8 % -6,1
Emile Gargin 159 4.1% 127 31% -0,9
Junot 264 6,8 % 295 7,3 % 0,5
Varenne 60 1,5 % 72 1,8 % 0,2
Esti. Autres o o
agences (20 %) 651 16,7 % 677 16,7 % 0,0
Total 3904 100 % 4 063 100 % -

*75/92/94/78

* Estimation en appliquant la regle des 20/80 : 20 % des bureaux parisiens réalisent

80 % du CA cumule

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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Inventaire BARNES de biens de
prestige a vendre Paris/RP janvier
2023 vs janvier 2022

+45 7%

(+25 % a perimetre constant)

o
g



| PARIS | LE PHENOMENE DES VENTES FLASH CONTINUE SUR LES TRES
BEAUX BIENS

48 ventes flash (ventes realisees en moins de 72 heures a Paris/RP) en 2022 (vs 92 en 2021, 80 en 2020, 191 en 2019)

Paris V¢ - rue du Val-de-Grace donnant sur le musée Paris Ve - boulevard Saint-Michel, face aux Luxembourg Paris XVI¢ - La Muette/ OCDE,
145 m” - 3¢ étage - refait a neuf - 2890 000 € - 1° visite 131 m” - 3¢ étage - a refaire - 2490 000 € - 1% visite 138 m’ - 3¢ étage — atypique - 2225 000 € - 1% visite

Paris IVe - rue du Petit Musc, Saint-Paul proche Seine, Paris Ve - rue Le Regrattier, sur I'lle Saint-Louis Paris XVIe - rue de la Pompe, T
102 m* - 5e etage - rénove - balcon - 1995 000 € - 24h 115 m”® - dernier etage - terrasse - a rénover - 1925 000 € - 48h 308 m® - 1er etage - 3095000 € - 24h %Bq

- 25 -



PARIS IVe
QUAI HENRI IV

Triplex avec vue sur la
Seine et les monuments

de Paris

210 m?

5 chambres

3600000 €

Nationalité vendeur :

Francais

N
Nationalite acquereur :
S Ameéricain (résident au

Texas)

APANE



PARIS V¢
RUE DU BAC

au sein d’'un immeuble

Z répertorié, 1° caserne
Des Mousquetaires

236 m’

& 5 chambres

7300000 €

T

TG N S

Nationalité vendeur :
Franco-Ameéricain

Nationalite acquéreur :
Francais

AN



PARIS XVIe
HENRI MARTIN

Maison avec jardin
_ paysagé de 165 m’
.'-£

229 m’

8 4 chambres

4210000 €

Nationalité vendeur :
Francais

Nationalite acquéreur :
Francais

o
g



| MIAMI | POINT MARCHE -1 pLACE)

Le marche:
e Pole technologique

e Stabilisation du marche immobilier en 2023 sauf dans l'ultra luxe (nouveaux arrivants ameéricains ou etrangers)
g

Les quartiers les plus prisés :

* Miami Beach (prix moyen biens d’exception 30 000%/m*)
* Mainland (Edgewater/Downtown/Brickell 14 000%/m?

e Coconut Grove (14 000%/m?)

* Key Biscayne (20 000%/m?) et Coral Gables

Les biens les plus rechercheés :
* Villas pied dans I’eau avec ponton sur des lles privées securisees

e Penthouses dotes de vues panoramiques sur la baie de Biscayne ou I'ocean

La clientele :

¢ Clientele internationale CLOBAL PROPERTY HANDEOOK

- 30 -



LA GORCE
MIAMI BEACH

Maison moderne au
bord de I'eau

1390 m?
7 chambres

P $38,500,000 /
S 36440635€

- ~ Nationalité vendeur :

- —— = Ameéricain

e —.

=

g Nationalité acquéreur :
) b Fr i il .
W ey e Colombien




INDIAN CREEK
MIAMI BEACH

Maison construite en

2020 en front de mer
1500 m’

7 chambres

$16,300,000 /
15428113 €

Nationalité vendeur :

&8 A dricain

Nationalite acquéreur :

Francais




NEW YORK | POINT MARCHE (+4 PLACES)

Le marche:

* Ralentissement du marché (offre et demande)

* Recession americaine attendue sans chute de prix significative dans I'ancien
* Belles opportunites pour la construction neuve

Les quartiers les plus prisés :
* Hudson Yards (prix moyen haut de gamme 28 000 $/m” en croissance de +10 %), TriBeCa (22 000%$/m*; +5 %)
et SoHo (24 000%/m?; +10 %)

* Upper East Side et les quartiers bordant Central Park, incluant Midtown
* Brooklyn tirée vers le haut par Dumbo (15 000$/m®), Carroll Gardens, Gowanus ou Cobble Hill

Les biens les plus recherches :
. Appartements occupant tout un étage et les maisons de ville pour les familles

e Petits appartements avec vue (celibataires etjeunes couples aises)

La clientele :

e Clientele internationale GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
_ 33 _



HELL’S KITCHEN,
MANHATTAN

I[mmeuble

714 m®

&
=
3
2

10 appartements

$6,350,000 /
6 000000 €

Nationalité vendeur :
Americain

Nationalité acquéreur :
Francais

B,
AN




| DUBAI| POINT MARCHE 42 piaces

Le marche :

 Qualite de vie en constante progression et fiscalite attractive
* Attire de nombreux entrepreneurs

* Les prix ont augmenté de +20 a +30 % depuis 2021

* Interet des investisseurs pour le marche locatif, taux de rendement
entre 8 et 12 %

Les quartiers les plus prisés :

* Archipel artificiel de Palm Jumeirah (10k$/m? dans le haut de gamme)
* Dubai Hills surtout par les familles (5k$/m? dans le haut de gamme)

* Residence fermee Emirates Hills, le quartier le plus exclusif de Dubai,

* Downtown, quartier pietonnier plus jeune et plus dynamique (5k$/m*
dans le haut de gamme)

e Al Barari, une veritable oasis dans le désert

* District One, avec de grandes et élegantes villas en bordure d’un lagon

cristallin
GLOBAL PROPERTY HANDBOOK B
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| DUBAI| POINT MARCHE 42 piaces

Les biens les plus recherches :

Villas familiales pied dans 'eau ou au bord d’un golf

Penthouses dotes de vues panoramiques

Programmes neufs aux prestations de prestige et a ’architecture futuriste

Reésidences accuelllant les familles notamment d’expatriés

La clientele :

* Jeunes actifs venus du monde entier (Europe, Amerique du Nord et du Sud et Asie essentiellement),
travaillant dans :

* Haute technologie et informatique
e Commerce

e Santé

e Luxe

* Immobilier

I

. . ~ -
Cllentele .Famlllale GLOBAL PROPERTY HANDBOOK \ B -
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V. RESIDENCES SECONDAIRES :
LES DESTINATIONS EN VOGUE
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TOP 5 DES DESTINATIONS DE BORD DE MER

”"| ST BARTH,
ANTILLES FRANGAISES

””| LES HAMPTONS, USA
| COTE DAZUR, FRANCE

" GUANACASTE, COSTA RICA
“ | ILE MAURICE

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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COTE D’AZUR | POINT MARCHE SAINT-TROPEZ

Le marche:
* Les vues degagées sur la Mediterranee toujours les plus demandées, avec peu d'offres
* Tendance a la hausse des prix pour les biens haut de gamme et d’exception :+20 % a fin 2022

* Prix moyen 14 400€/m” dans le haut de gamme, 39 000€/m’ pour les biens d’exception

Les quartiers les plus prises :
* Tout le centre du village, la place des Lices et le Vieux Port

* Sur la presqu’ile: domaine privé securisé des Parcs de Saint-Tropez, une reference pour les grandes

fortunes frangaises et europeennes

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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COTE D’AZUR | POINT MARCHE SAINT-TROPEZ

Les biens les plus recherches :
e [es maisons authentiques

* Les appartements de haut standing

e Lesvillas contemporaines avec de grandes piscines et des vastes salons spacieux aux vues panoramiques

La clientele :

* Les clients americains et européens (belges, suisses, neerlandais et luxembourgeois) traditionnellement les
acheteurs des plus belles villas

* La clientele frangaise generalement composee de familles fortunées qui viennent a Saint-Tropez depuis

plusieurs générations

AMANE

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK B
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SAINT-TROPEZ
LES SALINS

Propriété avec terrain

arboré de 4 974 m’
350 m’

7 chambres

7500000 €

Nationalité vendeur :
Francais

Nationalité acquéreur :
Francais




COTE D’AZUR | POINT MARCHE CANNES & ARRIERE-PAYS CANNOIS

Le marche:

* Tendance a la hausse des prix pour les biens haut de gamme et d’exception de +10 % a fin 2022

* Prix moyen 17 000€/m’ dans le haut de gamme (12 000€/m’ dans arriere-pays), 28 000€/m’ pour les biens
d’exception (22 000€/m” dans larriere-pays)

Les quartiers les plus prisés :
* Super Cannes, la Californie, La Croisette, Palm Beach, Cap d’Antibes
* Arriere-pays : Arriere-pays : Mougins, Valbonne, Roquefort-les-Pins, Grasse, Saint-Paul-de-Vence

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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COTE D’AZUR | POINT MARCHE CANNES & ARRIERE-PAYS CANNOIS

Les biens les plus recherches :
* Grands appartements et villas, en parfait etat

* Maisons anciennes avec vues panoramiques, terrasses et jardins, penthouses et (rares) villas contemporaines pied

dans 'eau

* Arriere-pays : mas provengaux, bastides, proprietés oleicoles, maisons modernes et domaines d’exception

La clientele :
* Frangais traditionnellement presents sur le marche cannois

* Clients internationaux en grande partie originaires des Etats-Unis, d’Europe du Nord et de I'Est

I

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK B
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CANNES

Quartier résidentiel de la
Californie, a proximité

. 1.'&- | du centre-ville

)

S 500 m®

s

L 12 chambres

.'?:.E_r
B = Nationalite vendeur:

Maltais

Eh. W't 0280000 €

iy Nationalité acquéreur :

Ra O Antigua et Barbuda

=

I



MOUGINS

i |
|l I . .
] I Bastide d’exception
| JR
edifiée sur un parc
"Wl paysage avec vue

dégagée sur les collines

}

W 400 m?

™ 5 chambres

_ "~ 3200000€

Nationalité vendeur :
_— Francais

Nationalité acquéreur :
Francais

+ o k! '3 i



| TOP 5 DES DESTINATIONS MONTAGNE

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK
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| WHISTLER BLACKCOMB, CANADA
“| ALPES FRANGAISES

ALPES SUISSES

/| COLORADO, USA
[JAPON
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ALPES SUISSES : VERBIER | POINT MARCHE

Le marche:

* Meilleure station de ski du monde

Les quartiers les plus prisés :
* Le Hameau pour son intimité et sa proximité des pistes (40 000 CHF/m’ pour un chalet d’exception, +5 %)

e Sonalon pour la vue extraordinaire qu'offrent ses grands chalets (35 000 CHF/m® pour un chalet d’exception,

+5 %)

Les biens les plus recherches :
e |es chalets (anciens ou réecents) avec vue dégagée et interieur contemporain

e |es appartements offrant des prestations irréprochables

La clientele :
* Avant tout internationale et majoritairement britannique, scandinave et belge

* Tres forte augmentation des demandes de location de |ongue duree
N

GLOBAL PROPERTY HANDBOOK B
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000.-
e acquereur:

d'exception avec vues
7 chambres

CHF 22’000’
Nationalite vendeur :
Nationalite
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VERBIER

Chalet traditionnel
d'exception avec
finitions haut standing

375m’
5 chambres

CHF 14’500’000.-

Nationalité vendeuse :
Australienne

Nationalite acquéreur :
Suisse

APANE







ALPES SUISSES : CRANS-MONTANA | POINT MARCHE

Le marche:
e Fort développement avec |'arrivee de grandes chaines hotelieres internationales telles que Six Senses et Hyatt

e Attractivité croissante auprés de la clientele internationale

Les quartiers les plus prisés :

* Le centre de Crans-Montana, proche des golfs, le quartier de Tsarbouye ou encore Plans-Mayens

Les biens les plus recherches :

* Les chalets mais aussi des appartements au centre avec vue sur les Alpes et sur le golf (+25 % CHF/m? pour les
chalets, +10 % pour les appartements)

La clientele :
e Laclientele est principalement suisse

* Acheteurs venant de France, de Belgique ou d’ltalie
N
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MONTANA

N\agniﬁque chalet rare a
la vente

331 m’
5 chambres

CHF 7/059'500.-

Nationalité vendeur :
Suisse

Nationalite acquéreur :

Francais




ALPES SUISSES : GSTAAD | POINT MARCHE

Le marcheé :
e Station ultra chic, présence de toutes les grandes marques de luxe

. Respect de la tradition montagnarde + authenticite = gage de securite de I'investissement immobilier

Les quartiers les plus prisés :
* Oberbort, la colline sur laquelle se trouve le Gstaad Palace
e |lecentredu village sur la Promenade

e Les skieurs vont aussi apprecier les villages de Schonried et de Rougemont

Les biens les plus recherches :

¢ Les chalets (anciens ou réecents) disposant d’une vue dégagée et dotes d'un intérieur contemporain (26 000 CHF/m?

pour un chalet haut de gamme, 45 000CH F/m’ pour un chalet d’exception)

* Les appartements offrant des prestations irreprochables (25 500 CHF/m’ pour un appartement haut de gamme,
40 O0O0CHF/m’ pour un appartement d’exception)

La clientele :

e Clientele internationale S
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CHATEAU-D’OEX

Chalet traditionnel au cceur de

=& o |3 nature

250 m’

4 chambres

CHF 1'800'000.-
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V. LES DESTINATIONS A SUIVRE

TOKYO
LONDRES
ROME
MONACO
MADRID
BARCELONE
BUDAPEST
BRUXELLES
BUCAREST

. LISBONNE

11. MONTREAL, QUEBEC

12. LYON

13. BORDEAUX

14. ATHENES ET SES ILES

15. BASSIN D’ARCACHON (Arcachon, Pyla & Cap Ferret)

16. DEAUVILLE

17. COTE BASQUE (Biarritz, Saint-Jean-de-Luz & Hossegor)

18. CORSE

19. PROVENCE LITTORAL (Aix, Alpilles, Luberon, Marseille, Cassis, Sanary, Le Lavandou)
20. ILE DE RE
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LONDRES | POINT MARCHE

Le marche:

* Les acheteurs nationaux se montreront a priori prudents en 2023
* Marche cependant soutenu par le manque d'offre, aggrave par la rarete des programmes neufs

. Loyers 15 % plus eleves que leur niveau pré-pandémique

Les quartiers les plus prisés :

e |es quartiers traditionnels de Notting Hill

Mayfair (prix moyen haut de gamme 24 400£/m?)

Belgravia

Knightsbridge (21 400£/m?)
Chelsea (18 100£/m?®)

Hampstead et Highgate ont connu 'une des plus fortes croissances de prix, avec +13 % en 1 an
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LONDRES | POINT MARCHE

Les biens les plus rechercheés :
* |Les maisons ont continue a surpasser les appartements mais I'ecart entre les deux se reduit
* Meéme si le teletravail devient plus la norme, les acheteurs veulent rester proches de leur bureau

e Certains de ceux qui ont achete une maison a la campagne pendant la pandémie se rendent compte de la necessite
d'un pied—é-terre dans Londres

La clientele :
* Traditionnellement tres internationale, mais en 2022 |la demande a ete principalement nationale
* Americains, chinois, aussi bien de Pekin que de Hong Kong, ainsi que de Kuala Lumpur, Singapour et Mumbai

* Cote Européens, les Francais et les Italiens restent presents en grand nombre, tout comme les Belges et les
Suisses

APANE
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STRATFOR

ROAD,
KENSINGTON

Nationalitée vendeur :
Indien

Nationalite acquéreur :

EY Americain




DRAYTON
GARDENS

SOUTH
KENSINGTON

Maison familiale
24591 m’
4 chambres

£6,250,000 /

S 7053320€

Nationalitée vendeur :
[talien

| Nationalité acquéreur :

i Francais




BRUXELLES | POINT MARCHE

Le marche:

* Marche tres soutenu avec hausse des prix et du nombre de transactions

* +10% prix haut de gamme (5 000€/m®) et +5% biens d’exception (9 500€/m?)

* Distorsion entre la demande tres forte et I'offre qui ne suit pas (carence de nouveaux biens)

* Volonte des investisseurs et des particuliers de diversifier leur patrimoine

Les quartiers les plus prisés :
e Avenue Moliere, Avenue Louise
* Bruxelles-Ville, Tervuren, le Square du Bois

* Sud de Bruxelles, avec ses communes phares, Uccle, Ixelles, Woluwe et Boitsfort

I
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BRUXELLES | POINT MARCHE

Les biens les plus recherches :

 Maisons avec grandjardin a 20 minutes maximum
du centre

. Appartements de prestige situes a des adresses de
renom (Avenue Louise)

pat

e Nouveau: rassemblement besoins familiaux +
structure professionnelle ou recreative Interne

L
f
-

(tennis, piscine, paddle, boxes pour chevaux,
conciergerie, annexes pour invites ou adolescents
etc.)

La clientele :

* Francaise ou europeenne
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IXELLES

Superbe hétel de Maitre (1908)
873 m’

4 chambres

5825000€

Nationalitée vendeur : Francais

Nationalite acquéreur : Francais

BT
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CONTACTS

GALIVEL & ASSOCIES : BARNES:

Carol GALIVEL / Gaetan HEU Gaelle PAQUET

T:+33(0)141050202 Email : g.paquet(@barnes-international.com
Port : +33 (0)6 09 0548 63 Marine DOUDIES

Email : galivel(@galivel.com Email : m.doudies(@barnes-international.com
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